CANVAS IWSZYSTKO
JASNE
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MOJ BIZNES SPOLECZNY

Wazne dla mnie Umiem Moj wkiad Moi sojusznicy
(dlaczego pomagam) (jak pomagam) (komu pomagam) (kto mi pomoze)




IDEA NA ZOLTYCH KARTECZKACH
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/ \ Co masz do
Kim jestes? Kim sa zaprc?pono;/vania / \
cztonkowie Twojego ‘nnyms
zespotu!? / AN Na czym zalezy
N / \Alaszym odbiorcom?
Co Was wyroznia!? Kto potrzebuje

Waszych
produktow/ustug?




ROZPISUJEMY Z OSOBNA KAZDY PRODUKT/USLUGE

Kto jest naszym klientem? Dlaczego klient kupuje? Kiedy klient kupuje?




CANVAS

Partnerzy

Kluczowe dziatania

Propozycja wartosci

Kluczowe zasoby

Relacje z klientami Segmenty klientow

Kanaty

Struktura kosztow

Struktura przychodow




